
I. AMBIVALENCIA EFECTIVA DE LOS NUEVOS MODELOS DE NEGOCIACIÓN.


II. CONCEPTO, NATURALEZA Y FUNCIÓN DE LAS CONDICIONES GENERALES:


1. NOTAS CONSTITUTIVAS: PREDISPOSICIÓN, HABITUALIDAD E IMPOSICIÓN.


2. FIGURAS AFINES: CONDICIONES GENERALES, CLÁUSULAS ABUSIVAS Y PACTOS NO SUSCRITOS INDIVIDUALMENTE. EL TEXTO REFUNDIDO DE LA LEY GENERAL PARA LA DEFENSA DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS.


3. FISONOMÍA JURÍDICA: DEL NORMATIVISMO A LA CONTRACTUALIDAD MITIGADA.


4. CONTRATOS EXCLUIDOS DE LA LEY ESPECIAL.


5. RELIEVE Y CONTENIDO NEGOCIAL:


a) Condiciones generales de la contratación y economía de mercado.


b) Alcance subsidiario en el conjunto del convenio.


III. RÉGIMEN JURÍDICO:


1. BENEFICIARIOS DE LA DEFENSA JURÍDICA. LA LEY 44/2006, DE MEJORA DE LA PROTECCIÓN DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS.


2. REQUISITOS DE INCORPORACIÓN AL CONTRATO: CONOCIMIENTO POR EL ADHERENTE MEDIO.


3. PURGA DE LAS CONDICIONES GENERALES ILÍCITAS E INTEGRACIÓN POSTERIOR DEL CONTRATO:


a) Nulidad y no incorporación.


b) Cuestiones de legitimación activa.


c) Recomposición del convenio mutilado de cláusulas ilícitas.


4. ESPECÍFICAS PAUTAS DE INTERPRETACIÓN:


a) La exégesis jurídica como límite de las condiciones generales.


b) Control de las condiciones sorprendentes.


c) El favor del adherente y de su concreta voluntad.


IV. BIBLIOGRAFÍA Y JURISPRUDENCIA CITADA.

